
■事業の流れ

「海外展開で成長を実現！」

本事業はわかやま産業振興財団から委託を受けた㈱フォーバルが実施します。

～タイを中心としたＡＳＥＡＮへの進出支援プロジェクト～

事前セミナー 事前視察ツアー 現地商談 商談後フォローコンサル支援

8月6日 9月23日~26日 10月～1月 1月21日,22日 1月～3月

9／30（月）
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No 内容 説明

① 初回ヒアリング
参加企業の強み、商品・サービスのストロングポイント、商品価
格等のヒアリングを実施

②
ロングリスト作成
（商談候補企業の抽出）

㈱フォーバルが保有する企業データ、連携ネットワークから参加
企業にマッチしたロングリストを作成（２０社程度）

③ コンサルティング面談
・作成したロングリストを基にコンサルティングを実施し、商談
候補企業の絞り込みを実施
・担当通訳者との面談も実施

④
ショートリスト化
（商談先企業の確定）

㈱フォーバルの現地法人とオンラインミーティングを実施。現地
のトレンドを踏まえながら、ショートリストを作成（４社程度）

⑤
アポイント取得
商談予定表の作成

ショートリストを基に㈱フォーバルの現地法人がアポイント取得
活動を実施し、商談予定表を作成

⑥ 現地訪問商談
商談予定表に基づき、訪問型商談を実施
※渡航イメージ：1/20渡航、1/21-22現地商談、1/22深夜便
※商談日前後の日程については参加企業様自身で自由にカスタマイズ可能

⑦ アフターフォロー 商談結果に基づき、見込み案件のコンサルティングを実施。

■対象者
タイへの販路開拓、タイからの原材料調達、現地市場調査、
拠点進出及び投資などに興味がある和歌山県内の中小企業

■参加負担金
5万円／社 ※渡航費等の交通費、ホテル代、食費等は

参加企業の別途負担になります。

■事業内容
タイ王国（バンコク）現地企業への訪問型個別商談の実施
および成功可能性を高める専門家サポートの提供

お申込みは
ＱＲコードから

https://x.gd/pSIlx

■定員
5社程度 ※応募企業多数の場合はヒアリング等による

選考の上、参加企業を選定します。



■委託事業者：株式会社フォーバルについて

■タイへ進出する5つの理由

・お申し込みの際に記載頂いた個人情報は、受講者名簿の作成に利用させて頂くほか、わかやま産業振興財団
および当委託事業受託者である株式会社フォーバルが事業実施のために使用させて頂きます。
・上記情報については株式会社フォーバルの責任において適切に管理いたします。

(お問合せ) TEL: 080-3513-6660  Email: h-kowata@forval.co.jp

運営事務局：株式会社フォーバル 経営戦略本部事業推進室 (担当) 小綿（こわた）

当事業に関するお問い合わせ

公益財団法人わかやま産業振興財団 経営支援部 企業支援班 主事 村田
(お問合せ) TEL: 073-432-3235 Email:kigyou@yarukiouendan.jp
https://yarukiouendan.or.jp/

お申込や財団事業に関するお問い合わせ

本社所在地 東京都渋谷区神宮前五丁目52番2号

資本金 41億5千万円

年商（連結） 635億2千7百万円（2024年3月期・第44期）

従業員 連結：2,367人（2024年3月期）／単独：790人（2024年3月期）

上場市場 東京証券取引所スタンダード市場（証券コード 8275））

グループ会社 連結子会社31社（内、上場会社2社）、海外グループ会社7社1拠点、持分法適用会社2社

海外子会社
ミャンマー（ヤンゴン）、ベトナム（ハノイ・ホーチミン）、
カンボジア（プノンペン）、インドネシア（ジャカルタ）、タイ（バンコク）

事業内容

➢ 海外進出コンサルティング事業
➢ 外国人高度人材採用支援事業
➢ 経営コンサルティング
（総合コンサルティング、海外進出、人材・教育、環境、事業承継など）

項目 内容

①地理的優位性 東南アジアの中心に位置し、ASEAN地域との貿易や物流のハブとして機能。

②経済成長 近年のGDP成長率は4〜5%を維持しており、安定した経済成長を続けている。

③中間所得層の
増加による消
費市場拡大

中間所得層の割合が増えており、購買力が向上している。推定では国内の30〜40%
が中間所得層に属する。中間所得層の増加に伴い、高品質な製品やサービスへの需
要が高まっている。

④若年層の多さ 人口の約30%が30歳以下と若く、教育レベル向上により労働力の質が向上。

⑤親日性の高さ 親日的で文化的に日本との親和性が高く、ビジネス展開がしやすい。

～私がサポートします～

小綿 寛則 Kowata Hironori
1970年、東京都生まれ。1997年にフォーバルに入社。2014年より海外展開
コンサルタントとして活動。年間300件以上の中堅・中小企業様をサポート。
販路拡大・生産委託先開拓、事前可能性調査等、さまざな業種・業態の企業を
担当。また昨年のわかやま産業振興財団ベトナム商談会事業を始め、多くの自
治体事業を担当。2024年度よりフォーバルインドネシアのダイレクターとし
て事業オペレーションも従事している。

https://yarukiouendan.or.jp/

