
『近畿・四国合同広域商談会』受注企業募集のご案内 

 

時下ますますご清栄のこととお慶び申し上げます。 

また、標記商談会開催事業の実施にあたりましては、日頃より格別のご支援、ご協力を賜

り厚く御礼申し上げます。 

 さて、「京都ビジネス交流フェア」において、近畿・四国・鳥取県の 12 府県が合同で行

う標記商談会については、本事業の委託元である中小企業庁から、新型コロナウイルス感染

症の感染対策をふまえ、今年度については対面形式の商談会は行わず、非対面方式による実

施とするよう指示がありました。 

 つきましては、今年度の標記商談会は「企業間での個別商談」にて実施することとし、下

記のとおり受注企業の募集を行いますので、積極的にご参加ください。 
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お問合せ先  近畿・四国合同広域商談会【中小企業庁委託事業】事務局  

 

（公財）京都産業２１ 事業支援部 販路開拓グループ 

（清水・勝山） 

                 〒６００－８８１３ 京都市下京区中堂寺南町１３４ 

                      TEL：０７５－３１５－８５９０ 

                      FAX：０７５－３２３－５２１１ 

                     E-mail：shodankai@ki21.jp 

 

募集期間  ２０２０年１０月２６日（月）～１１月２０日（金）１７：００締切 

申込社数  最大１５社までの商談申込が可能です 

参加資格  福井県、滋賀県、京都府、大阪府、兵庫県、奈良県、和歌山県、鳥取県、徳島県、

香川県、愛媛県、高知県に事業所を有し、発注企業の求める技術に対応できる中小

企業が対象です 

発注企業  １００社（２７社が初参加） ※参加発注企業は都合により変更となる場合があります 

参 加 費  無料 

申込方法  下の受付用ＷEB ページからお申し込みください 

      https://www.ki21.jp/bp2021/godo_shodankai/juchu/ 

      京都産業２１ホームページのトップページからでもアクセスできます 

       ※公開期間は１０月２６日（月）10：００～１１月２０日（金）17：００までです。 

        システム上、公開期間外は申込受付できませんのでご留意ください。 

商談方法  発注企業により商談企業の選定を行い、商談企業確定後、事務局から受注企業に対

して連絡先をお伝えし、受注企業側から発注企業にご連絡のうえ、企業間で個別に

商談を行っていただきます。 

       ※詳しくは裏面の「商談までの流れ」をご覧ください。 

予告 

mailto:shodankai@ki21.jp
https://www.ki21.jp/bp2021/godo_shodankai/juchu/


 

 

 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

① 10 月 26 日（月）から 11 月 20 日（金）の期間で受注企業を募集します。 

ＷEB 上で参加発注企業が求める技術及び調達項目を公開します。 

商談希望企業を選択し、自社の会社概要を入力後、アプローチシートをＷEB

上で作成・登録のうえで参加お申し込みください。 

WEB にご入力いただいたアドレスに登録いただいたアプローチシートと同じ

内容のメールを申込受付完了通知として申込社数分送付します。メールが届か

ない場合は事務局（TEL:075-315-8590  E-mail:shodankai@ki21.jp）

までご連絡ください。 
 

⑤ 1 月 18 日（月）から 1 月 29 日（金）の期間で直接発注企業担当者へご連

絡いただきます。 

④で事務局から商談可能となった発注企業とその担当者のご連絡先・連絡方法

（メール、電話等）をお伝えいたしますので、直接ご連絡のうえ商談を進めて

ください。 
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商談を希望する受注企業のアプロ

ーチシートを発注企業に送付 

（12 月初旬） 

⑥個別商談 

事務局が指定した期間内に発注企業担当者へ連絡。個別商談に向けた日程や、方法に

ついて直接ご相談。（1 月 18 日～29 日）･･･下段に補足説明あり 

アプローチシートを基に、面談企

業の絞り込み（締切 12 月 25 日） 

※アプローチシートとは、商談を希望す

る発注企業へ提出する自社の特長等を記

載したシート 

 

受注企業へ商談可否を FAX また

はメールで通知。商談可能な場合

は発注企業担当者への連絡先・連

絡方法を併せて通知。（1 月 15

日頃） 

 
 

 

 
商談申込受付。アプローチシート※の
入力･･･下段に補足説明あり 

商談までの流れ 

受注企業の募集 

（10月26日～11月20日） ①  

② 

③ 

④ 

⑤ 
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